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Warum One-Dollar Stories An Der Wall Street
Existiert

Jahrhundertelang haben wir Menschen in Kategorien eingeteilt: gut und bose, reich und arm,
Manner und Frauen, gesund und krank. Diese Etiketten helfen uns, Identitéten zu bilden, doch
sie erklaren nie, wer wir wirklich sind. Sie sind Abkurzungen. Sie sind Masken. Sie sind
Wege, der eigentlichen Frage auszuweichen: Was bleibt, wenn alles andere entfernt wird?

Der wahre Unterschied ist nicht sozial —er ist existenziell.

An einem bestimmten Punkt meines Lebens horte ich auf, auf Reichtum und Armut, Erfolg
und Scheitern, Stéarke und Schwéache zu blicken. Ich begann, etwas weit Genaueres zu
betrachten: Notwendigkeit und Bedlrfnis. Die Notwendigkeit hdt dich am Leben. Das
Bedurfnis lenkt dich ab. Die meisten Menschen verwechseln beides.

Ich habe etwas gelernt, wor tiber kaum jemand spricht.

Ich verbrachte Jahre damit zu verstehen, wie ein wohlhabender Mensch mit Armut umgehen
kann — nicht mit Elend, nicht mit Entbehrung, sondern mit jener Art von Armut, die einen
lehrt, was wesentlich und was Larm ist. Diese Lektion veranderte alles. Sie entfernte das
Theater. Sie entfernte die Illusionen. Sie entfernte die Vorstellung, dass Geld Uberhaupt
irgendetwas bestimmt.

Ich schrieb Blicher, viele Blicher.

1, 2, 5, 10, 50, 100, 500, 1200, 3000, 3800, 4200. Wie viele Schriftsteller stellte ich mir vor,
sie zu verodffentlichen, zu verkaufen, Tantiemen zu zéhlen, Erfolg in Zahlen zu messen. Dann
kam ein Signal — Klar, scharf, unbestreitbar. Es sagte mir, dass dies nicht mein Weg war. Bel
meiner Arbeit ging es nicht darum, Geschichten zu verkaufen. Es ging darum, Beziehungen zu
schaffen.

Fast alles kann ver schenkt werden.

Geld ist nicht Reichtum. Geld ist nicht Sinn. Geld ist nicht Identitdt. Es ist schlicht ein
praktisches Werkzeug fur Notwendigkeiten. Alles andere — Wissen, Wahrheit, Geschichte —
kann frei gegeben werden.

Deshalb gibt es One-Dollar Stories.

Ich verkaufe keine Bucher. Ich verschenke sie. Was ich im Gegenzug erbitte, ist ein Dollar,
auf beiden Seiten unterschrieben. Nicht als Bezahlung. Nicht as Almosen. Nicht als
kommerzielle Transaktion. Sondern als Akt der Anerkennung. Ein kognitiver Austausch. Ein
Zeichen, das sagt: Ich war hier. Ich habe dies erhalten. Ich erkenne die Beziehung an.



Die Geste ist universall.

Es spielt keine Rolle, wer du bist. Der Prasident der Vereinigten Staaten. Der Papst. Der
Vorstandsvorsitzende eines multinationalen Konzerns. Der Obstverkaufer um die Ecke. Der
Dollar bleibt derselbe. Die Geste bleibt dieselbe. Denn Wert entsteht nicht durch den Preis.
Wert entsteht durch die Beziehung.

Wir verkaufen keine Bicher. Wir bauen Beziehungen.

Dasist der Kern. Das ist das System. Das ist das Protokoll. One-Dollar Stories existiert, well
die Geschichte der einzige Reichtum ist, der uns Gberdauert. Und weil eine einzige Geste —
ein Dollar — ein ganzes menschliches Archiv 6ffnen kann.

Ferdinando

Ferdinando Frega— gillettenarrative.com



