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CUATRO ELEFANTESEN UN COCHE P& G

Habia pasado solo un afio desde la publicacion de gillettenarrative.
Cuando son6 € teléfono.

El nimero no dejaba lugar a dudas. Prefijo més uno. Estados Unidos. Alguien de casa queria saber
de mi.

«Hola. Buenos dias. ¢Sefior Frega?»
«Si, digame».

«Soy Anna. De P& G;, en Cincinnati».
«¢De quién?»

Y yo respondo: mire, mi hijo primero tiene que casarse, después tener hijos, y entonces le paso €l
pedido ami cliente mayorista. Espero pedir Pampers nifia—asi nos aseguramos de que nazca una
nifia—. Y 0 no le compro directamente ala empresa, no tengo capacidad, ni espacio en €l lineal
paralos expositores.

Se echa areir. Se nota que no esperaba a alguien como yo.

Después, deprisa, me dice que es la secretaria del CEO, y me pregunta si tengo un momento para
una conversacion breve, y cdmo podria pasarmelo.

Pero é esindio. Delalndia. Si no recuerdo mal, hablatresidiomas.
«Pasemelo. A ver qué quiere».

«Hola. Buenos dias, Frega. Soy € sefior J. ¢Como esta?»
«Bien, sefior Presidente. ¢Y usted, como van las cosas?»
«Bien, gracias. Aqui igual».

«Digame, sefior Presidente. ¢Qué puedo hacer por usted?»
«Pero ahora solo tengo 70 ddlares. Si necesita un préstamo, no se pase de esa cifram.
Sonrie. Y me tranquiliza. Nada de eso va a pasar. Al menos por ahora.

«Escuche, Frega. Hace més de un afio construy6 usted un sitio, gillettenarrative, donde regala
productos narrativos, audios y tréileres. Lei o que me dedicd. Pero mis colegas me han informado
de que no somos tres |os que leemos. Somos bastantes més».

«Y a hemos pasado |los mil millones. Y solo estamos empezando. Y por el camino se ha quedado
usted con todas nuestras busquedas de Gillette en lared. Si quisiéramos lanzar un producto nuevo
al mercado, tendriamos que pedirle que pusiera algunos banners dentro de su sitio».

«Entonces, ¢qué hacemos, Frega?»



«Sefior Presidente. Lo primero que hay que hacer —como decian |os campesinos— es asegurarse
de que nazca una nifia. Asi garantizamos mas consumidores, més beneficiosy dividendos».

«Después vemos lo demés. En cuanto a banner, ningun problema. Se lo hago gratis. Yono le
cobro ami madre».

«No se preocupe por mi. Yo vivo del carécter de Madre Gillette. Ella nunca sueltax.

«He estado pensando», dice el Presidente, «en venir avisitarle. Y lellevaré e ddlar de papel
firmado, ese que tan amablemente dio usted a conocer al mundo entero. Y me comeré ese
bocadillo de mortadela que me hizo desear tanto, sin haberlo probado nunca.

«Es carne de caballo, sefior Presidente. Si eso e encaja con su religion, estupendo. Si no, tiramos
de ‘nduja, la pasta picante de guindilla cal abresa».

«Ahora. Antes de que suba a ese avion, tengo un acertijo indio para usted».

«Si tiene cuatro elefantes que trasladar de una ciudad a otra, y debe meterlos en un coche pequefio,
un utilitario P& G;, porque hay que ahorrar, ¢donde los pone?»

«Mmm. Frega. Dos en los asientos delanteros, y dos detrés».
«Gracias, sefior Presidente. Puede subir a ese vuel o».

«Sera un placer recibirle».

Ferdinando



