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1. தன் னைத் தானே பார்க்காமல்  இருப்பதற்காக
மனிதகுலம் பிரிகிறது

பல நூற்றாண் டுகளாக நாம் மனிதர்களை
வகைகளாகப் பிரித்தோம் : நல்லவர்களும்
கெட்டவர்களும், பணக்காரர்களும் ஏழைகளும்,
ஆண் களும் பெண் களும், ஆரோக்கியமானவர்களும்
நோயாளிகளும். இந்த முத்திரைகள்
அடையாளங்களைக் கட்டியெழுப்ப நமக்கு
உதவுகின் றன, ஆனால் நாம்  உண் மையில் யார்
என் பதை அவை ஒருபோதும் விளக்குவதில்லை. அவை
குறுக்குவழிகள். அவை முகமூடிகள். உண் மையான
கேள்வியைத் தவிர்க்கும் வழிகள்  அவை: மற்ற
அனைத்தும் அகற்றப்படும்போது எஞ்சுவது என் ன?

2. உண் மையான வேறுபாடு சமூகம் சார்ந்தது அல்ல —
அது இருத்தல்  சார்ந்தது

என்  வாழ்க்கையின்  ஒரு கட்டத்தில் , செல்வத்தையும்
வறுமையையும், வெற்றியையும் தோல்வியையும்,
வலிமையையும் பலவீனத்தையும் பார்ப்பதை
நிறுத்தினேன் . மிகத் துல்லியமான ஒன் றைப் பார்க்கத்
தொடங்கினேன் : அத்தியாவசியமும் தேவையும்.
அத்தியாவசியம் உங்களை உயிரோடு
வைத்திருக்கிறது. தேவை உங்களைக் கவனம்
சிதறியவராக வைத்திருக்கிறது. பெரும்பாலான
மக்கள்  இரண் டையும் குழப்பிக்கொள்கிறார்கள்.
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3. சிலர் மட்டுமே பேசும் ஒன் றை நான்
கற்றுக்கொண் டேன்

ஒரு செல்வந்தர் வறுமையை எப்படிக் கையாள
முடியும் என் பதைப் புரிந்துகொள்ள நான்  பல
ஆண் டுகள்  செலவிட்டேன்  — துயர நிலையை அல்ல,
இல்லாமையை அல்ல, எது அத்தியாவசியம், எது
வெறும் இரைச்சல்  என் பதைக் கற்றுத்தரும் அந்த வகை
வறுமையை. அந்தப் பாடம் எல்லாவற்றையும்
மாற்றியது. அது நாடகத்தை உரித்தெறிந்தது.
மாயைகளை உரித்தெறிந்தது. பணம் எதையாவது
வரையறுக்கிறது என் ற எண் ணத்தையே
உரித்தெறிந்தது.

4. நான்  நூல்கள்  எழுதினேன் , பல நூல்கள்

1, 2, 5, 10, 50, 100, 500, 1200, 3000, 3800, 4200. பல
எழுத்தாளர்களைப் போல, அவற்றை
வெளியிடுவதையும், விற்பதையும்,
உரிமைத்தொகையை எண் ணுவதையும், எண் களின்
மூலம் வெற்றியை அளப்பதையும் கற்பனை செய்தேன் .
பிறகு ஒரு சமிக்ஞை வந்தது — தெளிவானது,
கூர்மையானது, மறுக்க முடியாதது. இது என்  பாதை
அல்ல என்று அது எனக்குச் சொன் னது. என்  பணி
கதைகளை விற்பதைப் பற்றியது அல்ல. அது
உறவுகளை உருவாக்குவதைப் பற்றியது.

5. ஏறக்குறைய எல்லாவற்றையும் இலவசமாகக்
கொடுத்துவிட முடியும்

பணம் செல்வம் அல்ல. பணம் அர்த்தம்  அல்ல. பணம்
அடையாளம் அல்ல. அது அத்தியாவசியங்களுக்கான
ஒரு நடைமுறைக் கருவி மட்டுமே. மற்ற
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அனைத்தையும் — அறிவு, உண் மை, கதை —
இலவசமாகக் கொடுக்க முடியும்.

6. அதனால்தான்  One-Dollar Stories இருக்கின் றன

நான்  நூல்களை விற்பதில்லை. அவற்றை இலவசமாகக்
கொடுத்துவிடுகிறேன் . பதிலுக்கு நான்  கேட்பது ஒரு
டாலர், இரு பக்கங்களிலும் கையொப்பமிட்டது.
கட்டணமாக அல்ல. தர்மமாக அல்ல. வணிகப்
பரிவர்த்தனையாக அல்ல. மாறாக, ஓர் அங்கீகாரச்
செயலாக. ஓர் அறிவுப் பரிமாற்றம். இப்படிச் சொல்லும்
ஒரு சமிக்ஞை: நான்  இங்கே இருந்தேன் . நான்  இதைப்
பெற்றேன் . இந்த உறவை நான்  ஏற்றுக்கொள்கிறேன் .

7. இந்தச் செயல் உலகளாவியது

நீ ங்கள்  யார் என் பது முக்கியமல்ல. அமெரிக்க ஐக்கிய
நாடுகளின்  அதிபர். திருத்தந்தை. ஒரு பன் னாட்டு
நிறுவனத்தின்  தலைமைச் செயல் அதிகாரி (CEO).
தெருமுனையில் உள்ள பழ வியாபாரி. டாலர்
அப்படியே இருக்கிறது. செயல் அப்படியே இருக்கிறது.
ஏனெனில்  மதிப்பு விலையால் உருவாவதில்லை.
மதிப்பு உறவால்  உருவாகிறது.

8. நாங்கள்  நூல்களை விற்பதில்லை. நாங்கள்
உறவுகளைக் கட்டியெழுப்புகிறோம்.

இதுதான்  மையம். இதுதான்  அமைப்பு. இதுதான்
நெறிமுறை. One-Dollar Stories இருப்பதற்குக் காரணம்,
நமக்குப் பிறகும் நிலைத்திருக்கும் ஒரே செல்வம்
கதைதான் . மேலும், ஒரே ஒரு செயல் — ஒரு டாலர் —
ஒரு முழு மனிதக் காப்பகத்தையே திறக்க முடியும்
என் பதால் .
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Ferdinando
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