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திருமதி WILKINSON — எஃகுப்
பெண் மணி

விடுமுறை நாட்கள்  சில கிடைத்தபோதெல்லாம் , அல்லது கோடை

விடுமுறையின் போது, என்  தந்தை தம்  வாடிக்கையாளர்களைச்

சந்திக்கச் செல்லும்போது என்னையும்  அழைத்துச் செல்வார்.

அவர்கள்  எப்போதும்  அன்பான, வரவேற்கும்  மனிதர்கள் ; நானும்

என்னால்  முடிந்த அளவு சாப்பிட்டேன் .

ஒரு குறிப்பிட்ட சந்தர்ப்பம்  எனக்கு நினைவிருக்கிறது: காபி அருந்த

எங்களை ஒரு கஃபேக்கு அழைத்துச் சென்றார்கள் . எனக்கு என்ன

வேண் டும்  என்று கேட்டார்கள் .

“ஒரு பேரிக்காய்  ஜூஸ் , தயவுசெய்து.”

பார் ஊழியர் என்னிடம்  ஒரு சிறிய பாட்டிலைக் கொடுத்தார்.

சில நொடிகளில்  அதைக் குடித்துவிட்டு, என்  பேரிக்காய்

ஜூஸுக்காகக் காத்திருந்தேன் .

என்  கண் கள்  ஏற்கெனவே கவுண் டருக்குப் பின்னால்  இருந்த ஒரு

லிட்டர் பாட்டிலின்  மீது பதிந்திருந்தன.

முதலில் , நான்  விளையாட்டாகச் சொல்கிறேன்  என்று அந்த

வாடிக்கையாளர் நினைத்தார்.

பிறகு என்  விருப்பத்துக்கு இணங்க முடிவு செய்தார்.

முடிவில் , அவர் முற்றிலும்  வியந்துபோனார்.

அதே வாரத்தில் , என்  தந்தை பல வாடிக்கையாளர்களைச்

சந்தித்தார்; அவர்கள்  தங்கள்  வணிக வாழ்க்கையின்  ஏதோ ஒரு

கட்டத்தில்  Gillette பொருட்களைப் பெறச் சிரமப்பட்டிருந்தார்கள் .

நுகர்வோர் ஒருபோதும்  கவனிக்க மாட்டார்கள்  என்று நம்பி,

1

https://gillettenarrative.com/gilletteinternational/en-pdf/ms-wilkinson/


அதற்குப் பதிலாக Wilkinson பொருட்களை வாங்க முடிவு

செய்திருந்தார்கள் .

அந்தக் குழப்பம்  புரிந்துகொள்ளக்கூடியதே.

எப்படியிருந்தாலும் , Wilkinson-உம்  பிளேடுகளையும்  ஷேவிங்

சிஸ் டங்களையும்  விற்றது.

நுகர்வோர் Wilkinson ரீஃபில்களை வாங்கி, பத்து நிமிடங்கள்  கழித்து,

தங்கள்  ரேசரை அந்தக் குறிப்பிட்ட சிஸ் டத்துடன்  பொருத்த

முடியாததால்  கடைக்குத் திரும்பி வந்தபோதுதான்  பிரச்சினை

தோன்றியது.

அவர்கள்  அதே கோரிக்கையைத் திரும்பத் திரும்பச் சொன்னார்கள் :

“Gillette.”

சில சில்லறை வணிகர்கள்  எந்த அளவுக்கு எரிச்சலடைந்தார்கள்

என்றால் , Wilkinson பொருட்களை நேரடியாக Milan-இல்  உள்ள Gillette-

இன்  தலைமை அலுவலகத்துக்கே திருப்பி அனுப்ப முயன்றார்கள் .

அந்த விவகாரம்  என்  தந்தையிடம்  ஒப்படைக்கப்பட்டது.

அப்போதுதான்  அவர் வேலை செய்வதை நான்  பார்த்தேன் .

Wilkinson-இன்  தரத்தை முதலில்  ஒப்புக்கொண் டவர் என்  தந்தையே.

Wilkinson சிறந்த பொருட்களைத் தயாரிக்கிறது என்று அவர்

வெளிப்படையாகச் சொல்வார்: உண் மையான எஃகு,

கூர்மையானது, நீடித்தது, பெரும்பாலும்  சராசரியைவிட நீண் ட

காலம்  உழைப்பது.

பிறகு, Frega சலுகை என்று அறியப்பட்டதை அவர் கண் டுபிடித்தார்.

“உங்கள்  விருப்பப்படி கலந்து ஐந்து Gillette பொருட்களை

வாங்குங்கள் ; சில்லறை வணிகர் உங்களுக்குப் பாரம்பரிய Wilkinson

பிளேடுகளின்  ஒரு பொட்டலத்தை — குறுக்கே வைத்த வாள்கள்

உள்ளவை — பரிசாகத் தருவார்.”
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அந்த யோசனை கச்சிதமாக வேலை செய்தது.

சில்லறை வணிகர் கிடங்கிலிருந்து பழைய சரக்கைக் காலி

செய்தார்.

சில்லறை வணிகர் பணம்  ஈட்டினார்.

சில்லறை வணிகர் ஒரு சரக்குப் பிரச்சினையைத் தீர்த்தார்.

Wilkinson அத்தையும்  தொடர்ந்து விநியோகிக்கப்பட்டார்.

ஒருநாள் , அவர் ஏன்  அப்படிச் செய்கிறார் என்று என்  தந்தையிடம்

கேட்டேன் .

“அவர்களுக்கு உதவுவதால்  உங்களுக்கு என்ன லாபம்?” என்று

கேட்டேன் .

அவர் புன்னகைத்தார்.

“Nando, இதை நினைவில்  வைத்துக்கொள் :

காலையில்  சூரியன்  எல்லோருக்கும்  உதிக்கிறது.”

போய்  வாருங்கள் , அப்பா. — Ferdinando
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