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GILLETTE A PARTIR DE WALL STREET - EDIGCAO BRASILEIRA - N.° 07

Por que One-Dollar Stories existe em Wall Street

1. A humanidade se divide para ndo se ver

Durante séculos separamos as pessoas em categorias: bons e maus, ricos e pobres, homens e
mulheres, sdos e doentes. Esses rotulos nos ajudam a construir identidades, mas nunca explicam
quem realmente somos. Sdo atalhos. Sdo mascaras. Sdo maneiras de evitar a verdadeira pergunta: o

que sobra quando todo o resto é retirado?
2. A verdadeira distingdo ndo é social — é existencial

A certa altura da vida, parei de olhar para riqueza e pobreza, sucesso e fracasso, forca e fraqueza.
Comecei a olhar para algo muito mais preciso: a necessidade e a caréncia.
A necessidade mantém vocé vivo. A caréncia mantém vocé distraido. A maioria das pessoas confunde

as duas.
3. Aprendi uma coisa de que poucos falam

Passei anos entendendo como uma pessoa rica pode administrar a pobreza — nao a miséria, nao a
privacdo, mas aquele tipo de pobreza que ensina o que é essencial e o que é ruido. Essa licio mudou

tudo. Arrancou o teatro. Arrancou as ilusdes. Arrancou a ideia de que o dinheiro define alguma coisa.
4. Escrevi livros, muitos livros

1, 2, 5, 10, 50, 100, 500, 1200, 3000, 3800, 4200. Como muitos escritores, imaginei publica-los,
vendé-los, contar direitos autorais, medir o sucesso em nimeros. Entao chegou um sinal — claro,
nitido, inegavel. Ele me disse que aquele ndo era o meu caminho. Meu trabalho ndo era vender

historias. Era criar relagoes.
5. Quase tudo pode ser doado

Dinheiro ndo é riqueza. Dinheiro ndo é sentido. Dinheiro nio é identidade. E simplesmente um
instrumento pratico para as necessidades. Todo o resto — conhecimento, verdade, histéria — pode

ser doado livremente.
6. E por isso que One-Dollar Stories existe

Eu ndo vendo livros. Eu os doo.
O que peco em troca é um ddlar, assinado dos dois lados. Nao como pagamento. Ndo como caridade.

Ndo como transacdo comercial.
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Mas como um ato de reconhecimento. Uma troca cognitiva. Um sinal que diz: eu estive aqui. Recebi

isto. Reconheco a relagao.
7. O gesto é universal

Nao importa quem vocé é. O presidente dos Estados Unidos. O papa. O CEO de uma multinacional.
O vendedor de frutas da esquina.
O dolar continua o mesmo. O gesto continua o mesmo. Porque o valor ndo é criado pelo preco. O

valor é criado pela relacdo.
8. N6s ndo vendemos livros. Construimos relagdes.

Este é o nucleo. Este é o sistema. Este é o protocolo. One-Dollar Stories existe porque a historia é a
Unica riqueza que sobrevive a nés. E porque um tinico gesto — um délar — pode abrir um arquivo

humano inteiro.

Ferdinando
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