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DE CE EXISTA ONE-DOLLAR
STORIES PE WALL STREET

GILLETTE FROM WALL STREET - o7

1. Omenirea se imparte ca sd nu se vadd pe sine

Timp de secole i-am separat pe oameni in categorii: buni si rai,
bogati si saraci, barbati si femei, sanatosi si bolnavi. Aceste
etichete ne ajuta sa ne construim identitati, dar nu explica
niciodata cine suntem cu adevarat. Sunt scurtaturi. Sunt masti.
Sunt moduri de a evita adevarata intrebare: ce raimane cand se
inlatura tot restul?

2. Adevarata distinctie nu e sociala — e existentiala

La un moment dat in viata mea, am incetat s ma mai uit la
bogatie si saracie, la succes si esec, la forta si slabiciune. Am
inceput sa ma uit la ceva mult mai precis: necesitatea si nevoia.
Necesitatea te tine in viata. Nevoia te tine distras. Cei mai multi
oameni le confunda.

3. Am invatat ceva despre care putini vorbesc

Am petrecut ani de zile intelegand cum poate un om bogat sa
gestioneze saracia — nu mizeria, nu lipsurile, ci acel fel de saracie
care te invata ce e esential si ce e zgomot. Lectia aceea a schimbat
totul. A dat jos teatrul. A dat jos iluziile. A dat jos ideea ca banii
definesc ceva.

4. Am scris carti, multe carti

1, 2, 5, 10, 50, 100, 500, 1.200, 3.000, 3.800, 4.200. Ca multi

scriitori, mi-am imaginat ca le voi publica, le voi vinde, voi numara
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drepturile de autor, voi masura succesul prin cifre. Apoi a sosit un
semnal — clar, ascutit, de netagaduit. Mi-a spus ca acesta nu era
drumul meu. Munca mea nu era despre a vinde povesti. Era
despre a crea relatii.

5. Aproape totul poate fi daruit

Banii nu sunt bogétie. Banii nu sunt sens. Banii nu sunt identitate.
Sunt pur si simplu un instrument practic pentru necesitati. Tot
restul — cunoasterea, adevarul, povestea — poate fi daruit gratuit.

6. De aceea exista One-Dollar Stories

Eu nu vand carti. Le daruiesc.

Ce cer in schimb este un dolar, semnat pe ambele fete. Nu ca plata.
Nu ca pomana. Nu ca tranzactie comerciala.

Ci ca act de recunoastere. Un schimb cognitiv. Un semnal care
spune: am fost aici. Am primit asta. Recunosc relatia.

7. Gestul este universal

Nu conteaza cine esti. Presedintele Statelor Unite. Papa. CEO-ul
unei corporatii multinationale. Vanzatorul de fructe de dupa colt.
Dolarul ramane acelasi. Gestul ramane acelasi. Pentru ca valoarea
nu e creati de pret. Valoarea e creata de relatie.

8. Nu vindem carti. Construim relatii.

Acesta este miezul. Acesta este sistemul. Acesta este protocolul.
One-Dollar Stories exista pentru ca povestea este singura bogatie
care ne supravietuieste. Si pentru ca un singur gest — un dolar —
poate deschide o intreaga arhiva umana.
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