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1. Nhân loại chia rẽ để khỏi phải nhìn thấy chính mình

Suốt nhiều thế kỷ, chúng ta đã chia con người thành từng loại: tốt và xấu,
giàu và nghèo, đàn ông và đàn bà, khỏe mạnh và đau ốm. Những nhãn
dán ấy giúp ta xây dựng bản sắc, nhưng chúng chưa bao giờ giải thích ta
thật sự là ai. Chúng là đường tắt. Chúng là mặt nạ. Chúng là cách để né
câu hỏi thật sự: còn lại gì khi mọi thứ khác bị gỡ bỏ?

2. Sự phân biệt thật sự không mang tính xã hội — mà mang tính hiện
sinh

Đến một thời điểm trong đời, tôi thôi nhìn vào giàu và nghèo, thành công
và thất bại, mạnh và yếu. Tôi bắt đầu nhìn vào một thứ chính xác hơn
nhiều: cái thiết yếu và cái nhu cầu.
Cái thiết yếu giữ cho bạn sống. Cái nhu cầu khiến bạn xao nhãng. Phần
lớn mọi người nhầm lẫn hai thứ đó.

3. Tôi đã học được một điều hiếm ai nói đến

Tôi đã dành nhiều năm để hiểu một người giàu có thể quản lý sự nghèo
khó như thế nào — không phải cảnh khốn cùng, không phải sự thiếu
thốn, mà là kiểu nghèo dạy bạn đâu là điều cốt yếu và đâu là tiếng ồn.
Bài học ấy đã thay đổi tất cả. Nó lột bỏ sân khấu. Nó lột bỏ những ảo
tưởng. Nó lột bỏ ý nghĩ rằng tiền định nghĩa được bất cứ điều gì.

4. Tôi đã viết sách, rất nhiều sách

1, 2, 5, 10, 50, 100, 500, 1.200, 3.000, 3.800, 4.200. Như nhiều nhà văn
khác, tôi từng tưởng tượng sẽ xuất bản chúng, bán chúng, đếm tiền bản
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quyền, đo thành công bằng những con số. Rồi một tín hiệu đến — rõ
ràng, sắc bén, không thể chối cãi. Nó bảo tôi rằng đây không phải con
đường của tôi. Công việc của tôi không phải là bán những câu chuyện.
Mà là tạo ra những mối quan hệ.

5. Gần như mọi thứ đều có thể cho đi

Tiền không phải là sự giàu có. Tiền không phải là ý nghĩa. Tiền không
phải là bản sắc. Nó chỉ là một công cụ thực dụng cho những thứ thiết
yếu. Mọi thứ khác — tri thức, sự thật, câu chuyện — đều có thể trao tặng
miễn phí.

6. Đó là lý do One-Dollar Stories tồn tại

Tôi không bán sách. Tôi tặng chúng.
Đổi lại, tôi xin một đô la, có chữ ký ở cả hai mặt. Không phải để thanh
toán. Không phải để làm từ thiện. Không phải như một giao dịch thương
mại.
Mà như một hành động ghi nhận. Một cuộc trao đổi nhận thức. Một tín
hiệu nói rằng: Tôi đã ở đây. Tôi đã nhận được điều này. Tôi ghi nhận mối
quan hệ.

7. Cử chỉ này mang tính phổ quát

Bạn là ai không quan trọng. Tổng thống Hoa Kỳ. Giáo hoàng. CEO của
một tập đoàn đa quốc gia. Người bán trái cây ở góc phố.
Đồng đô la vẫn thế. Cử chỉ vẫn thế. Bởi giá trị không được tạo ra từ giá
cả. Giá trị được tạo ra từ mối quan hệ.

8. Chúng tôi không bán sách. Chúng tôi xây dựng các mối quan hệ.

Đây là cốt lõi. Đây là hệ thống. Đây là giao thức. One-Dollar Stories tồn
tại vì câu chuyện là của cải duy nhất còn sống sót sau chúng ta. Và vì chỉ
một cử chỉ — một đô la — có thể mở ra cả một kho lưu trữ của con
người.
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